pixie- |IA RH au Luxembourg

Une réduction de sanction est-elle négociable dans un accord
transactionnel ?

Réponse courte

Une réduction de sanction peut étre négociée dans le cadre d'un accord transactionnel entre I'employeur et le
salarié. La transaction est un contrat par lequel les parties mettent fin a une contestation en se consentant des
concessions réciproques. Au Luxembourg, rien n'interdit de négocier la portée d'une sanction disciplinaire dans un tel
accord, a condition que le consentement du salarié soit libre et éclairé et que la transaction comporte des
concessions réciproques réelles.

L'accord transactionnel signé a l'autorité de la chose jugée entre les parties et empéche toute action ultérieure sur
les mémes faits. Le salarié ne doit pas étre sous pression au moment de la signature.

Définition

L'accord transactionnel est un contrat écrit par lequel I'employeur et le salarié conviennent de régler un différend
disciplinaire par des concessions mutuelles, évitant ainsi un contentieux devant le tribunal du travail. Il peut porter

sur la nature, la durée ou les effets de la sanction, voire sur son retrait total ou partiel en échange de
contreparties.

Questions fréquentes

Comment formaliser unetransaction en matiére disciplinaire au L uxembourg ?

La transaction doit étre écrite, détailler les concessions de chaque partie et étre signée en deux exemplaires. L'assistance d'un conseil
juridique est recommandée pour garantir la validité et I'équilibre de I'accord.

Peut-on négocier une sanction disciplinair e avec son employeur au L uxembourg ?

Oui, une réduction de sanction peut étre négociée dans le cadre d'un accord transactionnel avec des concessions réciproques. L'accord
doit étre libre, éclairé et comporter des engagements réels de chaque partie pour étre valable.

Quefaires un salarié est sous pression pour signer unetransaction ?

Un accord signé sous contrainte ou pression peut étre annulé par le tribunal pour vice du consentement. L'employeur doit laisser un délai
de réflexion raisonnable et permettre au salarié de consulter un conseil juridique ou syndical.

Un accord transactionnel empéche-t-il toute contestation ultérieure ?

Oui, l'accord transactionnel signé a l'autorité de la chose jugée entre les parties et empéche toute action ultérieure sur les mémes faits.
C'est pourquoi la consultation d'un conseil juridique avant signature est fortement recommandée.
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Conditions d’exercice

Une transaction n'a de valeur que si chaque partie consent a un véritable sacrifice : sans concessions réciproques,

I'accord pourra étre annulé.

Condition Détail

Concessions réciproques Chaque partie doit consentir un avantage a l'autre
Consentement libre Absence de vice du consentement (contrainte, dol, erreur)
Objet licite La transaction ne peut pas déroger a I'ordre public

Forme écrite Recommandée pour la preuve et la sécurité juridique
Autorité de la chose jugée Les parties ne peuvent plus revenir sur les points transigés

Modalités pratiques

Pour éviter tout vice du consentement, laisser au salarié quelques jours pour consulter un conseil avant la signature

reste la meilleure pratique.

Etape Détail

Initiative L'une ou l'autre partie propose une négociation transactionnelle

Négociation Echange sur les concessions respectives (réduction de sanction, engagement du salarié)
Rédaction Formalisation écrite des termes de l'accord avec assistance juridique recommandée
Délai de réflexion Laisser au salarié un délai suffisant pour consulter un conseil

Signature Signature par les deux parties, chacune conservant un exemplaire

Pratiques et recommandations

Proposer la transaction dans un cadre serein, en laissant au salarié le temps de consulter un conseil juridique ou

syndical.
Formaliser l'accord par écrit en détaillant les concessions de chaque partie pour garantir sa validité.
Eviter toute pression ou contrainte qui pourrait vicier le consentement du salarié.

Conserver l'accord dans le dossier personnel du salarié avec les mémes garanties de confidentialité que le dossier
disciplinaire. Cette question s'inscrit également dans les droits du salarié.
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Cadre juridique

Référence Objet
Art. L.124-10 du Code du travail Licenciement pour faute grave
Art. L.124-11 du Code du travail Contestation du licenciement abusif

L'accord transactionnel est un outil efficace pour résoudre les litiges disciplinaires sans contentieux. Sa validité repose sur l'existence

de concessions réciproques réelles et sur le consentement libre du salarié. Un accord déséquilibré peut étre annulé par le tribunal.

Les contenus sont rédigés et mis a jour régulierement a partir de sources officielles. Leur usage ne remplace pas une consultation juridique et doit étre

validé par un professionnel du droit.
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